
 

 
บรษิทั ไฮโพ เทรนนิѷง แอนด ์คอนเซา้ทแ์ทนซีѷ จํากดั 40/81 ซอยอนิทามระ 8 ถนนสทุธสิารวนิจิฉัย  แขวงสามเสนใน เขตพญาไท กรงุเทพฯ 10400       

โทร: 086-318-3151  อเีมล:์ hipotraining@gmail.com,  เว็บไซท:์ www.hipotraining.co.th  

Sales Planning & Forecasting Analysis 
การวางแผนและพยากรณ์การขาย 

 
วทิยากร: อาจารยส์พุจน ์กฤษฎาธาร 

อดตี Business Unit Manager ฝ่ายขายและฝ่ายการตลาด 
บรษัิท แอบ๊บอต ลาบอแรตอรสี จํากดั จากสหรัฐอเมรกิา 

Senior Manager ฝ่ายขายและบรกิาร บรษัิท เทเลคอมเอเชยี คอรป์อเรชัѷน จํากดั (มหาชน) 
และ  ฝ่ายขายและฝ่ายการตลาด บรษัิท เบอรงิเกอร ์อนิเกลไฮม ์(ไทย) จํากดั จากเยอรมน ี

ประสบการณ์ตรงและจรงิในวงการ ดา้นการขาย การตลาด และ บรกิาร มากกวา่ 30 ปี 

 
6 พฤษภาคม 2568 

09.00 – 16.00 
** โรงแรมโกลด ์ออรค์ดิ แบงค็อก (ถนนวภิาวดฯี-สทุธสิาร) 

 
                    *สถานทีѷจดัอบรมอาจเปลีѷยนแปลงไดต้ามความเหมาะสม 

 
U 
หลกัการและเหตผุล  
 

การขายทีѷเนน้ขายใหล้กูคา้ไมว่า่จะเป็นรายบคุคล รายใหญห่รอืขายใหแ้กอ่งคก์ร ตอ้งเนน้ความสําคัญของ
ลูกคา้เป็นหลัก พนักงานขายทีѷดตีอ้งสรา้ง Customer Value ขึѸนใหไ้ด ้เพืѷอความสําเร็จของเป้าหมายการขายทีѷ
ตอ้งการ หลักการสําคัญอันดับแรก คอื การวางแผนการขาย (Sales Planning) ทีѷตอ้งอาศัยการวเิคราะหข์อ้มูล
และสถานการณ์ทีѷจะนําไปสูก่ารกําหนดกลยทุธแ์ละวธิกีาร รวมถงึการคาดการณ์ดว้ยเทคนคิการพยากรณ์การขาย 
(Sales Forecasting) เพืѷอทีѷจะประเมนิผลลัพธไ์ม่ว่าจะเป็นยอดขายหรอืจํานวนสนิคา้ทีѷคาดว่าจะขายไดใ้นแต่ละ
ช่วงเวลาว่ามีความแม่นยําหรือใกลเ้คียงเป็นไปตามแผนทีѷวางไวเ้พียงใด และยังช่วยใหฝ่้ายงานทีѷเกีѷยวขอ้ง
สามารถนําการพยากรณ์ไปใชใ้นการวางแผนงานใหส้อดคลอ้งกับฝ่ายขาย จะช่วยใหพ้นักงานขายสามารถ
ดําเนนิงานการขายเพืѷอเป้าหมายและตอบสนองความตอ้งการของลูกคา้ไดอ้ย่างมปีระสทิธภิาพ ดังนัѸนพนักงาน
ขายควรจะรู ้กระบวนการวางแผนการขาย การพยากรณ์การขาย เทคนคิในการวเิคราะหส์ถานการณ์ทีѷเกีѷยวขอ้งทั Ѹง
ภายในและภายนอก  

เนืѸอหาของการฝึกอบรมนัѸนจะเนน้ใหไ้ดเ้รียนรูห้ลักการต่างๆ การทํากจิกรรมฝึกปฏบิัตเิพืѷอทําใหผู้เ้ขา้
ฝึกอบรมนัѸนมคีวามเขา้ใจในเนืѸอหาอย่างแทจ้รงิกอ่นทีѷจะนําความรูนั้Ѹนไปในการทํางานเพืѷอเสรมิสรา้งเทคนคิการ
วางแผนและการพยากรณ์การขายอยา่งมอือาชพีนัѷนเอง 
 
วตัถปุระสงค ์
 

1. ผูเ้ขา้อบรมมคีวามรูค้วามเขา้ใจการบรหิารงานขายอยา่งเป็นระบบ 
2. ผูเ้ขา้อบรมสามารถกระบวนการวางแผนการขายและการพยากรณ์ยอดขายอยา่งเป็นขั Ѹนตอน 
3. ผูเ้ขา้อบรมพัฒนาประสทิธภิาพของการขายใหเ้ป็นมอือาชพีมากยิѷงขึѸนเพืѷอการเพิѷมยอดขายไดอ้ยา่ง 
    ตอ่เนืѷองดว้ยการฝึกปฏบิัตกิารนําเสนอแผนการขาย 

 
หวัขอ้การฝึกอบรม/สมัมนา 
Module 1: Principle of Sales Planning 
1. องคป์ระกอบสําคัญของการบรหิารการขายดว้ยหลัก PDCA 
2. การขายและการตลาด (Sales and Marketing) - ความเกีѷยวขอ้งทีѷสรา้งความสําเร็จในงานขาย 
3. ความสําคัญของการวางแผนการขาย 
4. กระบวนการวางแผนการขาย (Sales Planning) 

 วเิคราะหส์ถานการณ์ทั Ѹงภายในและภายนอก 
 กําหนดเป้าหมายการขาย 
 ระบกุลยทุธก์ารขาย 
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 วางแผนปฏบิัตกิารและแผนสํารอง 
5. Workshop: กจิกรรมการวเิคราะหส์ถานการณ์ทั Ѹงภายในและภายนอก 
6. การวเิคราะหก์ารแขง่ขนัและคูแ่ขง่ 
7. การกําหนดลกูคา้เป้าหมาย – B-to-B หรอื B-to-C 
8. ปัจจัยสนับสนุนการวาวแผนการขายใหไ้ดผ้ล 
 Module 2: Sales Forecasting 
9. การพยากรณ์การขาย - สําคัญอยา่งไร 
10. ขอ้ปฏบิตัใินการพยากรณ์การขาย 
11. วธิกีารพยากรณ์การขาย (Forecasting) โดยอาศัยปัจจัยทีѷเกีѷยวขอ้ง 

 พนักงานขาย 
 ประวัตกิารขาย 
 โอกาสการปิดการขาย 
 ระยะเวลาทีѷใชใ้นการขาย 
 Multivariable Analysis 
 Pipeline 

12. Workshop: เทคนคิการพยากรณ์การขาย 
13. การประเมนิผลการขายและการรายงานผล 
14. สรปุ คําถามและคําตอบ 
 

 
ประกาศนยีบตัร : บรษิทั ไฮโพ เทรนนิѷง แอนด ์คอนเซา้ทแ์ทนซีѷ จํากดั 

 

อตัราหลักสตูร (ตอ่ 1 ทา่น) 
ราคาคา่อบรมสมัมนา / ทา่น 

ประเภท คา่สมัมนา  VAT 7% หกั ณ ทีѷจา่ย 3 %  รวมจา่ยสทุธ ิ กรณีไมม่หีนงัสอืหกั ณ ทีѷจา่ย 
สมคัร 1 ทา่น 7,900.00 553.00 237.00 8,216.00 8,453.00 
สมคัร 2 ทา่น 

ทา่นละ 
4,950.00 346.50 148.50 5,148.00 5,269.50 

สมคัร 3 ทา่น 
ทา่นละ 

4,500.00 315.00 135.00 4,680.00 4,815.00 

วธิกีารชําระเงนิ:  
1. โอนผา่นบัญชธีนาคาร ดังนีѸ 

1.1 ธนาคารกรงุเทพ บัญชสีะสมทรัพย ์สาขา ซอยอาร ี  เลขทีѷ 127-4-66322-6 
1.2 ธนาคารไทยพาณชิย ์บัญชอีอมทรัพย ์สาขา พหลโยธนิ เลขทีѷ 014-2-63503-8 

          ชืѷอบัญช ีบรษัิท ไฮโพ เทรนนิѷง แอนด ์คอนเซา้ทแ์ทนซีѷ จํากดั   
          และ Scan ใบ Pay in และหนังสอืรับรองหัก ณ ทจีา่ย (ถา้ม)ี ทีѷ hipotraining@gmail.com 
          พรอ้มระบชุืѷอบรษัิท เบอรต์ดิตอ่ของทา่น และชืѷอหลกัสตูร 
2.  ชําระดว้ยเชค็บรษัิท สัѷงจา่ย บรษัิท ไฮโพ เทรนนิѷง แอนด ์คอนเซา้ทแ์ทนซีѷ จํากดั 
3.  หัก ณ ทีѷจา่ย 3% เลขประจําตัวผูเ้สยีภาษี 0-1055-48105-59-0 
     บรษิทั ไฮโพ เทรนนิѷง แอนด ์คอนเซา้ทแ์ทนซีѷ จํากดั   
     40/81 ซอยอนิทามระ 8 ถนนสทุธสิารวนิจิฉยั แขวงสามเสนใน เขตพญาไท กรงุเทพฯ 10400 
4. บรษัิทฯ ขอสงวนสทิธใินการไมค่นืเงนิทีѷไดช้ําระมาแลว้   
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รายละเอยีดเพิѷมเตมิ กรณุาตดิตอ่ 
 Tel. : 086-318-3151 
 E-mail : hipotraining@gmail.com  
 Website : www.hipotraining.co.th หรอื สแกน QR Code ดา้นลา่ง 

 
 
 
 
 
 
 
 
 
 

 ID Line@ : @761mvknp หรอื สแกน QR Code ดา้นลา่ง 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 Facebook Fan page : www.facebook.com/HIPOtraining  หรอื สแกน QR Code ดา้นลา่ง 

 
 
 
 
 
 
 
 
 

 
รบัชมตวัอยา่งการสอนเพิѷมเตมิไดท้ีѷ  
 YouTube : https://www.youtube.com/user/hipotraining/videos 

 
 
 
 
 
 


