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TRAINING OUTLINE  

หลักสูตร พลิกวธีิคิดพชิิตยอดขาย 
 

 

 
PRINCIPLES 

ในสภาวะการแขง่ขนัทีIรุนแรงในปัจจบุนั การขายเป็นปัจจยัหนึIงทีIสําคญัยิIง ซึIงสง่ผลกระทบโดยตรงตอ่
การเพิIมยอดขายทั Sงในระยะสั Sนและระยะยาว นกัขายต้องมีทกัษะการขายและการนําเสนอสินค้าทีIดี เพืIอสร้าง
ความประทบัใจแก่ลกูค้า จนสง่ผลให้ “จากลกูคา้ กลาย ลกูคา้ประจําได”้  

หลกัสตูรนี Sจงึพฒันาขึ SนเพืIอให้ผู้ เข้ารับการอบรมได้เรียนรู้เทคนิคมมุมองความคิดเพืIอความสขุและ
ความสําเร็จในงานขาย การเพิIมยอดขายด้วยกลยทุธ์ตา่ง ๆ ทางด้านการขายแบบเชิงรุก และสามารถวิเคราะห์
ลกูค้าอยา่งชาญฉลาด ซึIงเมืIอจบการอบรม พนกังานสามารถสร้างยทุธวิธีในการเพิIมยอดขายและประยกุต์ตอ่
ยอดความรู้ได้ด้วยตนเอง 
  

OBJECTIVES 

1. เพืIอให้ผู้ เข้ารับการอบรมได้ทราบเทคนิคด้านการเพิIมยอดขายและได้มมุมองใหม ่ๆ ด้านความคดิ
และทศันคตทีิIดีในงานขายเพืIอให้พิชิตเป้าหมายได้อย่างง่ายดายและประสบความสําเร็จ   

2. เพืIอให้ผู้ เข้ารับการอบรมสามารถนําความรู้ทีIได้ ไปประยกุต์ใช้กบัการทํางานและตอ่ยอดให้กบั
องค์กรสงูสดุ 

 

AREAS OF STUDY 
 

Module1:   มองตน สะท้อนตน สู่ความเป็นมืออาชีพ 

1. กิจกรรม: มองตน มองจิต สะท้อนความนกึคิด 
2. มมุมองความคดิและทศันคติสูค่วามสําเร็จ 

3. คดิอยา่งไรให้มุง่มัIนพิชิตเป้าหมาย (Positive Thinking) 

4. เป้าหมายในงาน และ เป้าหมายในชีวิต 

5. กิจกรรม: กระตุ้นความคิดเพืIอความสขุและความสําเร็จในงานขาย 

6. ทําอย่างไรจงึจะเป็น “สดุยอดพนกังานขาย” ทีIองค์กรต้องการ 

7. หลกัการทํางานขายอย่างมีความสขุ 

วทิยากร: ดร.ธธีร์ธร  ธีรขวัญโรจน์ 
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Module 2:   สุดยอดเทคนิค...พชิิตยอดขาย 
8. การขายเชิงรุกบนพื Sนฐาน PDCA 
9. การวิเคราะห์ลกูค้าอยา่งถึงกึkน 
10. การเข้าถึงลกูค้าอยา่งชาญฉลาด 
11. การนําเสนอสินค้าอยา่งทีIลกูค้ายากจะปฏิเสธ 
12. กิจกรรม: การขายเพืIอพิชิตยอดขาย 
13. ปัจจยัแหง่ความสําเร็จในการพิชิตเป้าหมายการขาย 
14. สรุป คําถามและคําตอบ 

 

หมายเหต ุหวัข้อทีIเสนอสามารถปรับเปลีIยนได้ตามความต้องการของลกูค้าหรือตามความคิดเห็นของวิทยากร 
 

การตดิต่อ: 02-615-4499, 0-2615-4477-8 hipotraining@hotmail.com, www.hipotraining.co.th 


