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การสรา้งโอกาสทางการขายเพื�อเพิ�มยอดขาย 
ใหท้ะลเุป้า 

  
วทิยากร: อาจารยส์พุจน ์กฤษฎาธาร 

อดตี Business Unit Manager ฝ่ายขายและฝ่ายการตลาด 
บรษัิท แอ๊บบอต ลาบอแรตอรสี จํากัด จากสหรัฐอเมรกิา   

Senior Manager ฝ่ายขายและบรกิาร บรษัิท เทเลคอมเอเชยี คอรป์อเรชั�น จํากัด (มหาชน) 
และ  ฝ่ายขายและฝ่ายการตลาด บรษัิท เบอรงิเกอร ์อนิเกลไฮม ์(ไทย) จํากัด จากเยอรมน ี

จากประสบการณ์ตรงและจรงิในวงการที�มากดว้ยคุณภาพมากกว่า 30 ปี 
 

8 มนีาคม 2567 
 09.00 – 16.00 น. 

** โรงแรมโกลด ์ออรค์ดิ กรุงเทพฯ (ถนนวภิาวดฯี-สทุธสิาร) 
 

*สถานที�จัดอบรมอาจเปลี�ยนแปลงไดต้ามความเหมาะสม 
 

หลกัการและเหตุผล 
 ในสภาพของการแข่งขันที�รุนแรงเช่นนี� การขายจะประสบความสําเร็จหรอืลม้เหลวน ั�น มปัีจจยัต่างๆ 
มากมายที�ส่งผลกระทบโดยตรง ไม่ว่าจะเป็นสนิคา้ พนักงานขาย คู่แข่ง รวมถงึสภาวะแวดลอ้มต่างๆ  พนักงาน
จะตอ้งอาศัยทักษะ เทคนิค ลูกล่อลูกชนในการเพิ�มยอดขายใหไ้ดด้ว้ยการบรหิารปัจจัยต่างๆอย่างมีประสทิธิภาพ 
หากพนกังานขาดทกัษะดงักล่าวแลว้ ยอดขายย่อมลดลงอยา่งแน่นอน หรอื เพิ�มขึ�นอยา่งไม่เต็มที� ดังนั�นจงึ
จําเป็นอย่างยิ�งที�พนักงานขายตอ้งเรียนรูเ้ทคนคิและยุทธวธิีในการขายและการบรหิารยอดขาย เพื�อสรา้งโอกาสแห่ง
ความสําเร็จในการขายและเพิ�มยอดขายในที�สดุ 
 หลักสูตรนี� จงึไดพ้ัฒนาขึ�นมาเพื�อใหท้ีมขาย ไดเ้รยีนรูเ้ทคนิคในการเพิ�มยอดขายอย่างมเีป็นระบบ ไดส้ํารวจ
และวเิคราะหแ์นวทางการปฏบัิตดิา้นงานขายของตน การทํากจิกรรมดา้นการเสนอขายที�ประยุกตข์ ึ�นใหส้มจรงิ จนใน
ที�สดุเมื�อจบการอบรม ผูเ้ขา้สัมมนาสามารถสรา้งยุทธวธิใีนการเพิ�มยอดขาย และประยุกตต์่อยอดความรูด้า้นการขาย
ไดด้ว้ยตนเอง  
 
 
วตัถุประสงค ์

1. เพื�อใหผู้เ้ขา้รับการอบรมไดเ้รยีนรูแ้ละแลกเปลี�ยนโอกาสในการแสวงหาโอกาสการขาย 
2. เพื�อใหผู้เ้ขา้รับการอบรมไดท้ราบหลักการและเทคนคิดา้นการเพิ�มยอดขายอย่างเป็นระบบ   
3. เพื�อใหผู้เ้ขา้รับการอบรมสามารถนําความรูท้ี�ได ้ไปใชใ้หเ้กดิประโยชน์สงูสดุแกอ่งคก์ร  

 
 

หวัขอ้การบรรยายและ Workshop 
Module 1 โอกาสแหง่การขาย เพื�อการขยายฐานลกูคา้ 

1. เตรยีมพรอ้ม!!! ปัจจยัแห่งความสําเร็จในการสรา้งโอกาสทางการขาย เพื�อเพิ�มยอดขาย 
2. วเิคราะห.์.....ปัญหาดา้นการขายและแนวทางแกไ้ข 
3. เจาะแก่น.....การวเิคราะหคู่์แขง่ เพื�อแสวงหาโอกาสการขาย 

 ใครคอืคู่แขง่ 
 จุดออ่น จุดแข็งของคูแ่ขง่ 
 เปรยีบเทยีบยอดขาย 
 การตดิตามขอ้มูลและความเคลื�อนไหวคู่แขง่ 

4. กจิกรรมจําลองสถานการณ์การขาย เพื�อหายุทธวธิกีารเพิ�มยอดขาย 
(ปฏบิัต ิพรอ้มใหเ้ทคนคิ / ความเห็นเพิ�มเตมิจากวทิยากร เพื�อใหย้อดขายเพิ�มขึ�นอย่างเป็นระบบ) 

Module 2 เพิ�มยอดขายดว้ยหนึ�งสมอง สองมอื และความพรอ้ม 
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5. ปฏบิตักิาร ... การเพิ�มยอดขายดว้ยตวัเอง 
 สรา้งระบบการทํางาน 
 การวางแผนเป้าหมายการขายในแต่ละเดอืน 
 วางแผนการขายใหเ้หมาะเจาะกับลูกคา้ 
 การขายอยา่งเป็นระบบเป็นข ั�นตอน 
 การจัดเก็บขอ้มูลลูกคา้และความเขา้ใจลกูคา้เป็นรายๆ 
 ความสมํ�าเสมอในการเขา้พบ 
 การทบทวนการขาย 
 สรา้งพลังใจ เพิ�มไฟใหต้ัวเอง 

 
Module 3 เพิ�มยอดขายดว้ยการบรหิารสนิคา้ และ จุดขาย 

6. ปฏบิตักิาร.....การเพิ�มยอดขายดว้ยตวัสนิคา้ 
 การวเิคราะหจุ์ดออ่น จดุแขง็สนิคา้ 
 การรบัรูแ้ละเขา้ใจประโยชนข์องสนิคา้ในมุมมองของผูใ้ช ้(End User) 
 ใชก้ารโฆษณาและการสง่เสรมิการขาย ใหเ้ป็นประโยชน์ 
 สนิคา้เหมาะกับกลุ่มลูกคา้ในแต่ละพื�นที�หรอืไม ่
 สรุป คําถามและคําตอบ 

 

 

 
ประกาศนยีบตัร : บรษิทั ไฮโพ เทรนนิ�ง แอนด ์คอนเซา้ทแ์ทนซี� จํากดั 

 

อัตราหลักสตูร (ต่อ 1 ท่าน) 
ราคาคา่อบรมสมัมนา / ทา่น 

ประเภท คา่สมัมนา  VAT 7% หกั ณ ที�จา่ย 3 %  รวมจา่ยสุทธ ิ กรณีไมม่หีนงัสอืหกั ณ ท ี�จา่ย 
บุคคลท ั�วไป 3,900.00 273.00 117.00 4,056.00 4,173.00 

ราคาพเิศษ !!! ชาํระคา่อบรมสมัมนา กอ่นวนัอบรม 15 วนั   
ประเภท คา่สมัมนา  VAT 7% หกั ณ ที�จา่ย 3 %  รวมจา่ยสุทธ ิ กรณีไมม่หีนงัสอืหกั ณ ท ี�จา่ย 

บุคคลท ั�วไป 3,700.00 259.00 111.00 3,848.00 3,959.00 

วธิกีารชําระเงนิ:  
1. โอนผ่านบัญชธีนาคาร ดงันี� 

1.1 ธนาคารกรุงเทพ บัญชสีะสมทรัพย ์สาขา ซอยอาร ี  เลขที� 127-4-66322-6 
1.2 ธนาคารไทยพาณิชย ์บัญชอีอมทรพัย์ สาขา พหลโยธนิ เลขที� 014-2-63503-8 

          ชื�อบัญช ีบรษัิท ไฮโพ เทรนนิ�ง แอนด ์คอนเซา้ท์แทนซี� จํากัด   
          และแฟกซใ์บ Pay in และหนังสอืรับรองหกั ณ ทจ่ีาย (ถา้ม)ี ที� 0-2615-4479  
          พรอ้มระบุชื�อบรษัิท เบอรต์ดิต่อของท่าน และชื�อหลักสตูร 
2.  ชําระดว้ยเช็คบรษัิท สั�งจ่าย บรษัิท ไฮโพ เทรนนิ�ง แอนด ์คอนเซา้ทแ์ทนซี� จํากัด 
3.  หัก ณ ที�จ่าย 3% เลขประจําตัวผูเ้สยีภาษี 0-1055-48105-59-0 
     บรษิทั ไฮโพ เทรนนิ�ง แอนด ์คอนเซา้ทแ์ทนซี� จํากดั   
     40/81 ซอยอนิทามระ 8 ถนนสทุธสิารวนิจิฉยั แขวงสามเสนใน เขตพญาไท กรงุเทพฯ 10400 
4. บรษัิทฯ ขอสงวนสทิธใินการไม่คนืเงนิที�ไดชํ้าระมาแลว้   
 
 
 
 



 

 
บรษิทั ไฮโพ เทรนนิ�ง แอนด ์คอนเซา้ทแ์ทนซี� จํากดั 40/81 ซอยอนิทามระ 8 ถนนสทุธสิารวนิจิฉัย  แขวงสามเสนใน เขตพญาไท กรุงเทพฯ 10400                             

โทร086-318-3151 อเีมล:์ hipotraining@gmail.com,Line@761mvknp เว็บไซท:์ www.hipotraining.co.th  

 
อบรม, สัมมนา, การขาย, การตลาด, เพิ�มยอดขาย, กลยุทธ,์ สรา้งโอกาสทางการขาย , พนักงานขาย  
รายละเอยีดเพิ�มเตมิ กรุณาตดิตอ่: 

 Tel. : 086-318-3152  
 E-mail : hipotraining@gmail.com  
 Website : www.hipotraining.co.th หรอื สแกน QR Code ดา้นล่าง 

 
 
 
 
 
 
 
 
 
 

 ID Line@ : @761mvknp หรอื สแกน QR Code ดา้นล่าง 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 

 Facebook Fan page : www.facebook.com/HIPOtraining  หรอื สแกน QR Code ดา้นล่าง 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
รบัชมตวัอยา่งการสอนเพิ�มเตมิไดท้ี�  

 YouTube : https://www.youtube.com/user/hipotraining/videos 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 


